
１．会社概要について
会 社 名：株式会社サイワークス
本 件 担 当 者：坂本 俊輔
住 所：〒162-0054 東京都新宿区河田町 3-51 東急VR 41階
Ｔ Ｅ Ｌ：03-5367-4670
Ｕ Ｒ Ｌ：http://www.sciworks.co.jp/
設 立 年 月 日：2003年4月10日
資本金(百万円)：約117百万円
従 業 員 数：8名
事 業 内 容：CIO支援コンサルティング、営業支援パッケージの販売及び導入コンサルテ

ィング

２．アライアンスビジネス交流会発表内容
●プレゼンテーションする製品･サービスの分類
・ナレッジマネジメント、SFA（営業プロセス管理型）／『SKMS』、『営業の匠』

●プレゼンテーションテーマ
・営業の現場力を向上する「見える化マネジメント」

●プレゼンテーション概要
・現場の知恵や行動を見える化し、さらに見える化した内容をマネジメントに活かすことで現
場力を向上する、「見える化マネジメント」について説明します。
また、「見える化マネジメント」実現のための、ナレッジ見える化手法「SKMS」と SFA 製品「営
業の匠」を紹介いたします。

●プレゼンテーションの目的（目的とする提携に順序を付け、具体的内容をご記入ください）
〔 １ 〕 〔 ２ 〕 〔 ３ 〕 〔 〕
販売提携 技術提携 資本提携 その他提携

＜具体的な内容＞
・当社の営業マネジメント思想に共感いただける企業様に、弊社 SFA 製品「営業の匠」の代理
店になっていただきたいと考えております。
・「営業の匠」のバージョンアップに向けて、システム連携や開発委託など、技術的な提携先も
検討中です。

●対象の業種・業態（聴講企業外の会員企業）
・ITパッケージ開発・販売事業

●アライアンス対象の相手企業のメリット
・多数の取扱商品を有する IT開発・販売会社がありますが、いずれとも異なる弊社の SFA をお
取扱いいただくことにより、ビジネスの幅が広がるとともに、既存取扱商品と組み合わせる
ことで、高付加価値のソリューションを組み上げていただくことができると考えます。


